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Program Partnerski EBprofit

Drodzy Partnerzy,

Mamy ogromnq przyjemno$c¢ zaprezentowac Wam unikalng mozliwo$¢ dotarcia do potencjalnych
Klientéw za pos$rednictwem naszej firmy.
Wielokrotnie pytaliscie nas jak moglibysmy poméc Wam w promowaniu szkolen otwartych. Juz od

wrze$nia tego roku mamy na to odpowiedZ!

Chcielibysmy zaprosi¢ Was do uczestnictwa w Programie Partnerskim, ktéry nazwalismy EBprofit.
Nasza propozycja jest odpowiedzig na realng potrzebe aktywnej promocji ustug zgtaszang przez
naszych Partnerow. Jednoczes$nie chcemy stanowi¢ Zrodfo obiektywnej i rzetelnej wiedzy dla

wszystkich naszych Klientow.

Mamy nadzieje, ze nasza propozycja pomoze Wam skuteczniej dociera¢ do coraz wiekszego grona
klientéw a tym samym sprzedawac coraz wiecej szkoleri. Czesto bowiem to witadnie szkolenie otwarte
stanowi poczatek owocnej i diugofalowej wspbtpracy z Klientem.

Gorgco zachecamy do zapoznania sie ze szczegotami niniejszej oferty. Jeste$Smy otwarci na wszelkie

pytania i sugestie.

Z powazaniem,

H,-/:w’” Ll Urf( E &

-ezes EduBroker

Ly

EduBroker Sp. z 0.0. 01-402 Warszawa, ul. E. Ciotka 12 lok. 230 tel./fax 0 22 877 35 38
www.edubroker.pl



Program Partnerski EBprofit

Czym jest Program Partnerski EBprofit?

EBprofit to nowa forma wspotpracy skierowana do Partneréw firmy EduBroker. W ramach
programu zyskajg Panstwo mozliwo$¢ dotarcia ze swojg biezacg ofertqa szkoleniowg do nowych

odbiorcow.

Jaki jest cel Programu Partnerskiego EBprofit?

Firmy szkoleniowe, ktére przystapig do Programu Partnerskiego EBprofit, bedg mogty dotrze¢
ze swojg oferta do szerokiego grona Klientow EduBroker, ktorzy zadeklarujg zainteresowanie
bezptatng informacjg szkoleniowg. Odbiorcy otrzymajg propozycje szkolen zgodnie z wybranymi
kategoriami tematycznymi.

Aktualnie nasz przewodnik dociera w duzej mierze do menadzeréw HR, ktoérzy stanowig ok.
80% naszej bazy kontaktéw. Liczbowo wynosi ona ok. 1300 oséb. Docelowo przewodnik bedzie
dystrybuowany drogg wewnetrzng juz w poszczegodlinych firmach, dlatego na tym etapie trudno nam
skalkulowa¢ ostateczng liczbe odbiorcow. Aktualnie sukcesywnie docierajg do nas deklaracje
klientow.

Oferty zaprezentowane bedg w przystepnej formie z uwzglednieniem podstawowych kryteriéw
waznych dla Klienta, takich jak: temat, termin, lokalizacja czy cena. Kolejno$¢ prezentowania szkolen

bedzie wynikata z termindw ich realizacji, co ma utatwi¢ ich dopasowanie do indywidualnego planu.

Dlaczego klienci decyduja sie na naszg ustuge?
I

Nasi Klienci wielokrotnie sygnalizowali nam potrzebe posiadania aktualnych informacji o rynku
szkoleniowym. Wychodzac naprzeciw temu zapotrzebowaniu stworzyliSmy dla nich nowa, unikalng
ustuge, ktérg nazwaliSmy EBinfo — Osobisty Przewodnik Szkoleniowy. EBinfo pomaga naszym
Klientom efektywnie planowa¢ swoj kalendarz szkoleniowy.

Wspdtprace z naszymi Klientami budujemy w oparciu o relacje i bezstronne doradztwo.
Stanowimy dla Nich inspirujace i bezptatne zrédto wiedzy o ofercie rynku szkoleniowego.

Nasi Klienci to osoby sSwiadome i zainteresowane poszukiwaniem mozliwosci rozwoju dla
siebie oraz swoich wspoipracownikdw. Z naszg propozycjg docieramy do menedzeréw HR oraz
pracownikow réznych dziatow, ktérzy planujg dziatania szkoleniowe w swojej firmie, a takze do
wszystkich, ktérzy sg zainteresowani aktualng ofertg rynku szkoleniowego.

Ustuga dla Klientéw jest bezptatna, a przesytany raz w miesigcu przewodnik zawiera jedynie
informacje, ktére mieszczg sie we wskazanych przez Klienta obszarach tematycznych.

Czestotliwos¢, bezptatnos¢ oraz dopasowanie do zainteresowan Klientéw tworzg unikalng ustuge

pozwalajgca na docieranie do Nich z wazng i czytelng informacja, ktéra inspiruje do dziatania.
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Jakie korzysci ptyna z udziatu w programie EBprofit?

=  Mozliwosé dotarcia do nowego Klienta
EBprofit daje szanse zaprezentowania aktualnej oferty osobom , ktére na co dzien zajmujg sie
planowaniem rozwoju pracownikow w swoich firmach. Sa to Klienci $wiadomie poszukujacy rozwigzan
szkoleniowych, znajacy potrzeby szkoleniowe swoje oraz wspotpracownikow.

= Zindywidualizowanie oferty dla Klienta
Kazdy Klient otrzymuje swodj osobisty przewodnik EBinfo. Wczesniej Swiadomie deklaruje
preferowane przez siebie kategorie tematyczne, dzieki czemu otrzymuje zindywidualizowang oferte,
ktéra niewatpliwie podnosi skutecznos¢ dziatan sprzedazowych.

= Okreslone grono oferentéow szkolen
Do programu zapraszamy tyko firmy Partnerskie, a wiec takie, ktére sg nam znane i ktérych szkolenia
mieliSmy juz okazje rekomendowaé. Znajdziecie sie Panstwo zatem w gronie firm polecanych
polecenia przez brokera szkolen.

=  Przejrzysta forma
Propozycje bedg przesytane do Klientéw w formie przejrzystej tabeli, ktéra uwzglednia podstawowe
kryteria, tj. temat, termin, lokalizacje, cene, mozliwy rabat oraz nazwe organizatora. Kolejnosc
prezentowania szkolen bedzie wynikata z termindw ich realizacji. Taka forma zacheci Klienta do
wczytania sie w przestany przewodnik i utatwi podjecie decyzji o wyborze konkretnej oferty.

= Klienci z catej Polski
Nasza informacja szkoleniowa bedzie skierowana do Klientow z catej Polski. Stwarza to mozliwos¢
promocji szkolen bez wzgledu na lokalizacje. Klienci poznajgc Pahstwa oferte szkolenia otwartego,
poznajg Panstwa firme co moze stac sie poczatkiem perspektywicznej wspétpracy.

=  Wplyw na najblizsze decyzje Klientow
Propozycje przesytanych do Klientéw szkolen otwartych bedg obejmowaty terminy na dwa przyszte
miesigce. Klient bedzie wiec na biezaco planowat swdj kalendarz dziatan. A jesli termin wyda sie

Klientowi zbyt bliski zajrzy na Panstwa strone, by odnalez¢ optymalne rozwigzanie.

Co wyréznia program EBprofit?
e —
= Swiadomy odbiorca

Nasza wspotpraca z Klientem opiera sie na zaufaniu i indywidualnej relacji. Doradcy EduBroker to
specjalisci w zakresie edukacji dorostych stanowigcy rzetelne zrodio wiedzy o ofercie rynku
szkoleniowego. W ramach naszej ustugi proponujemy Klientom ciekawg informacje z rynku
zachecajgcg do dalszych poszukiwan i zapoznania sie z oferta szkolenia bezposrednio na Panstwa
stronie internetowej. Klient sam okresla interesujace go kategorie i swiadomie deklaruje checé

otrzymywania przewodnika z biezaca ofertg szkoleniowa.

EduBroker Sp. z 0.0. 01-402 Warszawa, ul. E. Ciotka 12 lok. 230 tel./fax 0 22 877 35 38
www.edubroker.pl



Program Partnerski EBprofit

= Promocja nazwy firmy oraz strony internetowej

W kazdym mailu zawierajagcym Panstwa propozycje znajdzie sie nazwa Panstwa firmy. Dzieki

hipertaczu Klient ma mozliwos¢é przeniesc¢ sie bezposrednio na strone organizatora szkolenia.

= Forma ufatwiajaca podjecie decyzji

Forma tabeli zawierajgcej podstawowe informacje o szkoleniach jest przejrzysta i pozwala Klientowi

na skuteczniejsze podjecie decyzji. Klient nie otrzymuje przepetnionej i nieczytelnej informacji.

= Przewidywalno$é dostarczenia informacji do Klienta

Raz w miesigcu, w okreslonym dniu Klient otrzyma komplet interesujacych go informacji zgodnych z

jego preferencjami.

Jak wyglada przyktadowa oferta Przewodnika EBinfo?
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Jakie s kategorie szkolen w ramach EBprofit?

umiejetnosci osobiste - skutecznos¢ osobista - train the trainer
umiejetnosci kierownicze - leadership

sprzedaz — negocjacje — obstuga klienta

zarzadzanie zasobami ludzkimi — rekrutacja i selekcja

kadry — ptace

ksiegowos¢ — podatki - windykacja

zarzadzanie finansami

szkolenia dla najwyzszej kadry menedzerskiej

prawo - prawo cywilne - prawo gospodarcze - zamowienia publiczne
zarzadzanie projektami — metodologie zarzadzania projektami
sekretariat — recepcja — administracja — asystentki — zarzgdzanie biurem
aplikacje biurowe — obstuga komputera

marketing — reklama — PR

produkcja — zarzadzanie produkcjg

zarzadzanie jakoscig

transport — spedycja — logistyka — magazyn

ochrona srodowiska

nieruchomosci

unia europejska — dotacje unijne — rozliczanie projektéw — sktadanie wnioskéw
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Warunki wseéleracx

1. Cennik ustugi

Proponujemy do wyboru dwa rodzaje abonamentu - roczny lub poétroczny.
P&t roku to minimalny czas by méc oceni¢ efektywnos$¢ naszej ustugi.

Ptatnos¢ za ustuge regulowana jest z gory za caty okres rozliczeniowy lub w ratach miesiecznych.

PLATNOSC Z GORY PLATNOSC W RATACH
MIESIECZNYCH

ABONAMENT POLROCZNY 750 pin + vat (22%) 6 x 150 pln +vat (22%)
oszczednosé: 150 pin + vat (total: 900 pIn netto )

ABONAMENT ROCZNY 1400 pin + vat (22%) 12 x 150 pln +vat (22%)
oszczednosc¢: 400 pin + vat (total: 1800 pIn netto)

2. Formularz zamoéwienia

FORMULARZ ZAMOWIENIA umozliwia wybér opcji abonamentu oraz wybér formy ptatnosci.
Wzér FORMULARZA ZAMOWIENIA zataczony jest do oferty.

Regulamin wspoétpracy
I

1. Firma szkoleniowa wykupuje pétroczny lub roczny abonament i tym samym nabywa prawo do
zamieszczania swojej oferty w ofercie rozsytanej przez EduBroker do potencjalnych klientow.
EduBroker bedzie informowat swoich klientéw wytgcznie o szkoleniach otwartych firmy
szkoleniowej, o ktérych informacja zostanie przekazana do EduBroker za pomocag
dedykowanej do tego aplikacji.

2. Firma szkoleniowa moze przesyta¢ informacje wytacznie o szkoleniach realizowanych przez
siebie. Firma szkoleniowa moze przesta¢ do pigeciu informacji o szkoleniach w kazdej z
ponizszych kategorii:

a. umiejetnosci osobiste - skuteczno$¢ osobista - train the trainer
b. umiejetnosci kierownicze - leadership

c. sprzedaz — negocjacje — obstuga klienta

d. zarzadzanie zasobami ludzkimi — rekrutacja i selekcja
e. kadry— ptace

f. ksiegowos¢ — podatki — windykacja

g. zarzadzanie finansami

EduBroker Sp. z 0.0. 01-402 Warszawa, ul. E. Ciotka 12 lok. 230 tel./fax 0 22 877 35 38
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h. szkolenia dla najwyzszej kadry menedzerskiej

i. prawo — prawo cywilne- prawo gospodarcze- zamdwienia publiczne

j. zarzadzanie projektami — metodologie zarzgdzania projektami

k. sekretariat — recepcja — administracja — asystentki — zarzadzanie biurem

I. aplikacje biurowe — obstuga komputera

m. marketing — reklama — PR

n. produkcja — zarzadzanie produkcjg

0. zarzadzanie jakoscig

p. transport — spedycja — logistyka — magazyn
g. ochrona srodowiska

nieruchomosci

-

S. unia europejska — dotacje unijne — rozliczanie projektow — sktadanie wnioskow.
Ptatnos¢ za ustuge regulowana jest z goéry. W przypadku wptaty catosci EduBroker wystawia
fakture po otrzymaniu formularza zamoéwienia z terminem ptatnosci 14 dni. W przypadku
optaty w czesciach pierwszg fakture EduBroker wystawia po otrzymaniu formularza
zaméwienia z terminem ptatnosci 14 dni, a kolejne faktury wystawia do 15-go dnia kazdego
miesigca z terminem pfatnosci 14 dni. Zamawiajacy jest zobowigzany do uregulowania faktury
niezaleznie od tego czy dostarczyt EduBroker informacje na temat szkoleh zgodnie z
regulaminem.

W przypadku wyboru przez firme szkoleniowg pfatnosci w czesciach, brak zapfaty
jakiejkolwiek czesciowej faktury skutkowaé bedzie zawieszeniem ustugi EBprofit, do czasu
uregulowania wszystkich zalegtosci.

Ustuga EBprofit bedzie Swiadczona przez EduBroker na czas okreslony (roczny badz
pétroczny). Firma szkoleniowa moze rozwigza¢ wspoétprace wytacznie w przypadku razgcego
nie wywigzywania sie przez EduBroker z obowigzku rozsytania Osobistego Przewodnika
Szkoleniowego potencjalnym klientom.

Brak informaciji o szkoleniach przeprowadzanych w danym miesigcu ze strony firmy
szkoleniowej nie stanowi podstawy do zwrotu ani obnizenia abonamentu.

Uczestnik programu otrzymuje swaj login i hasto do dedykowanej aplikacji znajdujacej sie pod
adresem www.ebprofit.pl, ktéra umozliwia wpisanie informacji na temat szkoleh otwartych,
ktore firma szkoleniowa chce promowac¢ w danym miesigcu. Firma szkoleniowa co miesigc
wpisuje szkolenia, ktére planowane sg na najblizsze dwa miesigce. Aplikacje nalezy
wypetnia¢ zgodnie z dostarczong przed EduBroker instrukcja.

Ostateczny termin wpisania szkolen do aplikacji uptywa 27 dnia kazdego miesigca o godz.
24.00. Po tym terminie system automatycznie sie blokuje.

EduBroker weryfikuje wpisy kazdego uczestnika programu pod katem przyporzadkowania
szkoleh do okreslonej kategorii i jesli zachodzi potrzeba korekty zgtasza taki fakt firmie
szkoleniowe;.

Osobisty Przewodnik Szkoleniowy EBinfo wysytany jest do zainteresowanych Klientow raz w

miesigcu, w ostatnim jego dniu.
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11. Przewodnik szkoleniowy bedzie przesytany do odbiorcéw w formie pliku graficznego (html).

Szkolenia w Przewodniku bedg utozone rosngco wedtug daty realizacji.

Jak przystapi¢ do Programu Partnerskiego EBprofit?

Aby przystapi¢ do Programu Partnerskiego EBprofit nalezy:

1.
2.

by¢ Partnerem EduBroker

zgtosi¢ chec przystgpienia do Programu wysytajac email na adres ebprofit@edubroker.pl
lub dzwonigc pod numer (22) 877 35 38

nastepnie wybraé opcje abonamentu, wypetnié odpowiedni FORMULARZ ZAMOWIENIA i
przesta¢ go na numer faksu (22) 877 35 38 w godzinach 8.00 —16.00.

Zapraszamy do wspotpracy
tel. kontaktowy
(22) 877 35 38
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